
IHRE AUFGABEN
• �Entwicklung und Umsetzung 

der Vertriebsstrategie
• �Aufbau, Pflege und Ausbau der 

Kundenbeziehungen
• �Eigenverantwortliche Betreu-

ung der Key Accounts
• �Bearbeitung eingehender 

Anfragen sowie Erstellung von 
Angeboten und Kalkulationen

• �Abwicklung von Projektarbeiten
• �Erstellung von Berichten / Ana-

lyse der Verkaufsergebnisse
• �Teilnahme an Messen

KEY ACCOUNT MANAGER (m/w/d)

GEFU – Entdecke Deine 
Kochkunst.

IHR PROFIL
• �Fundierte Berufserfahrung im 

Vertrieb von Konsumgütern
• �Kommunikations-, Verhand-

lungs- und Organisations- 
geschick 

• �Sichere Analysefähigkeiten, 
um vorhandene Potentiale 
auszubauen

• �Sicherer Umgang mit  
MS-Office-Anwendungen

• �Reisebereitschaft
• Teamfähig und motiviert

INTERESSE? Bewerben unter https://www.gefu.com/karriere

GEFU GmbH
Nico Zimmerling
Braukweg 28 | 59889 Eslohe |  
Tel.: 02973/9713-0

WIR BIETEN
• zukunftssichere Perspektive in einem innovativen, inhabergeführ-
ten Unternehmen • unbefristetes Arbeitsverhältnis • Fortbildungen  
• E-Bike Leasing • Mitarbeiterrabatte • Firmenevents • flexibles Ar-
beitszeitmodell • Homeoffice • Gesundheitsmaßnahmen • gratis Ge-
tränke und Obst • monatliche Gutscheinkarte

GEFU ist der Spezialist für exklusive und hochwertige Küchen-
werkzeuge.

Sie überzeugen durch Ihre Kommunikationsstärke und Kunden- 
orientierung? Kommen Sie zum nächstmöglichen Termin in ein
dynamisches Team und setzen Ihre Fähigkeiten vielfältig ein als

GESTALTE
DEINE ZUKUNFT

Innovativ. Familiär. Erfolgreich.


